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lhre Herausforderung
- Unser Ansatz

In einem Markt, der immer komplexer und
dynamischer wird, brauchen Unternehmen mit
erklarungsbedurftigen Produkten im B2B-
Bereich eine Vertriebsstrategie, die weit tiber
klassische Verkaufsansatze hinausgeht.
Vielleicht fiihlen Sie sich unsicher, ob Ihre
bisherigen Vertriebswege den gewilinschten
Erfolg bringen, oder Sie zogern, lhre Kunden
aktiv anzusprechen - oft aufgrund der Sorge,
aufdringlich zu wirken. Wir verstehen das, und
genau hier setzen wir an: Gemeinsam
entwickeln wir eine maBgeschneiderte
Vertriebsstrategie, die Ihre spezifischen
Herausforderungen beriicksichtigt und Ilhre
Unternehmenswerte authentisch zum Kunden
bringt.

Unsere Methodik
O-I Individuelle Strategien statt
Standardliésungen

Wir glauben daran, dass jedes Unternehmen
einzigartig ist - und so sollte auch lhre
Vertriebsstrategie sein. Standardisierte
.Einheitsldsungen” werden lhren besonderen
Produkten und Zielgruppen nicht gerecht.
Deshalb setzen wir auf eine Analyse lhrer
spezifischen Zielkunden, Produkte und
Marktanforderungen. Wir entwickeln lhre
Strategie aus einer Kombination bewahrter
Standards und individuell auf Ihre
Unternehmensbedurfnisse zugeschnittener
Elemente.

IHR MEHRWERT:
AUTHENTIZITAT, DIE
VERTRAUEN SCHAFFT UND
SICH IN UMSATZWACHSTUM
WIDERSPIEGELT.

Unsere Mission

Wir unterstiitzen Sie dabei, eine
nachhaltige und wirksame
Vertriebsstrategie zu etablieren,
die Vertrauen schafft und
langfristige Kundenbeziehungen
fordert.

Mindset und Vertrauen als
Erfolgsfaktor

Eine erfolgreiche Vertriebsstrategie
beginnt im Kopf. Wir helfen lhnen und
Ihrem Team, hinderliche Uberzeugungen
und Unsicherheiten abzubauen und den
Vertrieb als Chance zu begreifen. Unsere
Workshops starken das Vertriebs-Mindset
und helfen Ihnen, Ihren Kunden nicht nur
als Anbieter, sondern als vertrauensvoller
Partner zu begegnen. Denn im B2B-
Bereich héngt der Erfolg maBgeblich von
der Qualitat der Kundenbeziehung ab.

IHR MEHRWERT: EIN
SELBSTBEWUSSTES TEAM, DAS MIT
FREUDE UND UBERZEUGUNG AUF
KUNDEN ZUGEHT UND NACHHALTIGE
BEZIEHUNGEN AUFBAUT.



Direkte, klare
O 3 Kundenansprache
far erklarungsbedurftige Produkte!
Im Fokus unserer Strategien steht der
direkte und personliche Kontakt zu Ihren
Kunden. Durch zielgerichtete, offene
Kommunikation bauen Sie eine
Kundenbeziehung auf, die Ihre Expertise
unterstreicht und Vertrauen schafft. Wir
analysieren die demografischen und
psychografischen Merkmale lhrer
Zielgruppen und erarbeiten
Ansprachemethoden, die Ihre Kunden
wirklich erreichen.

IHR MEHRWERT:

EIN EFFIZIENTE, PERSONLICHE
KUNDENANSPRACHE, DIE
NACHHALTIGEN VERTRIEBSERFOLG
GARANTIERT.

04 Strukturierte Prozesse und
Standards als Ruckgrat
Ein erfolgreiches Vertriebssystem braucht

Klarheit und Struktur. Mit unserer
Unterstutzung gestalten Sie Ihren
gesamten Vertriebsprozess transparent
und wiederholbar. Ein strukturiertes
Dashboard zur Erfolgskontrolle erméglicht
Ihnen, Fortschritte zu messen und
Anpassungen vorzunehmen. Der
Vertriebsprozess wird zum standigen
Lernfeld, in dem lhre Vertriebsmitarbeiter
immer besser auf Kundenbedurfnisse
eingehen kénnen.

IHR MEHRWERT:

MEHR EFFIZIENZ UND SICHERHEIT IM
VERTRIEB SOWIE EINE STRATEGIE,
DIE AUF MESSBAREM ERFOLG
BASIERT.




zu deinem Vertriebs-Erfolg:
arbeit

Strategie-Workshop

Gemeinsame Analyse lhrer aktuellen Situation und
lhrer Zielkunden.

Mindset-Training

Individuelles Training zur Starkung des Vertriebs-
Mindsets und Aufbau eines vertrauensbasierten

Vertriebsansatzes.

Zielgruppenanalyse

Prazise Definition der Kundenbedurfnisse und
optimale Anpassung der Kundenansprache.

Vertriebsprozesse

Entwicklung strukturierter Prozesse und Aufbau
eines erfolgsorientierten Monitoring-Systems.

Feedback und Optimierung

RegelmaBige Feedbackschleifen zur
kontinuierlichen Verbesserung der
Vertriebsstrategie.



